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Les utilisateurs de SAP S/4HANA profitent de nombreuses 
nouvelles fonctions intelligentes. Le nouveau PGI mise 
sur l’automatisation, simplifie la structure du système 
et garantit des processus standardisés pour une meil-
leure efficacité. La technologie In Memory de la base de 
données SAP HANA permet des analyses et pronostics 
en temps réel. Avec la Business Technology Platform (BTP) 
de SAP, une plateforme cloud moderne est par ailleurs 

à disposition en guise de complément, qui unit gestion 
des données, analyses, intelligence artificielle, dévelop-
pement d’applications, automatisation et intégration 
au sein d’un environnement homogène. Combinée à 
S/4HANA, elle ouvre ainsi la voie grâce à laquelle les 
entreprises mèneront leurs processus commerciaux 
vers leur avenir numérique.

Avec la Conversion Lean, vous passez 
rapidement et efficacement à la  

prochaine génération ERP S/4HANA.

Vos avantages avec le «Pack Lean Conversion» de Swisscom

Risque minimal

Vous réduisez le risque du projet grâce à des modules à associer les uns aux autres à un prix fixe.

Profiter de l’expérience d’autres projets S/4HANA

Vous profitez de notre longue expérience issue de plus de 40 projets S/4HANA  
et du partenariat avec SAP.

Vérifier l’applicabilité, les risques et la roadmap

Utilisez les options pour vérifier et évaluer l’applicabilité.

SAP Partner Qualified Solution

Seul produit du marché suisse à être qualifié par SAP.

Packs innovation SAP

Vous réservez des packs innovation SAP supplémentaires en toute facilité, au gré de vos besoins.

Conversion en 6 phases

La «méthodologie Transformation Factory» basée sur SAP Activate, qui n’a plus rien à prouver,  
aide à la conversion avec des risques minimisés.
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Avec deux packs de base, le «Pack Lean Conversion» offre 
un soutien à travers différentes méthodes. Tous deux 
ont pour mission de convertir les systèmes SAP ECC ou 
R3 existants en S/4HANA. 

Le pack de base «Conversion de système» convertit tels 
quels la technique des systèmes ECC et autres processus 
vers celle de S/4HANA. Le pack de base «Transfert de 
données sélectif» permet au client de transformer 
seulement certaines données. Il est par exemple possible 
d’exclure des éléments comptables précis ou d’autres 
données, et de nettoyer des informations obsolètes.

Pour composer un pack personnel optimal, diverses 
options peuvent être réservées en complément.  
Avec le pack «Discover & Prepare», les méthodologies 
d’approche sont vérifiées et évaluées en amont.  
Ce premier transfert de savoir-faire vous donne un 
aperçu de l’ampleur du projet et du cadre budgétaire.

Ampleur de la conversion

La Conversion Lean en un clin d’œil

Planification
Vérification et évaluation des prérequis pour une transformation 
réussie. Définition de la roadmap, du budget et des objectifs.

Mise en œuvre
La transformation S/4HANA se fait conformément à la méthodologie  
Factory éprouvée. Disponible comme pack à prix fixe.

Surveillance et exploitation
Garantie du meilleur modèle d’exploitation.

–  Les défis de la mise en application de S/4HANA sont saisis.
–  L’ampleur du projet est définie.
–  Premier transfert de savoir-faire effectué.

Discover

2

1

–  L’ampleur du projet, la roadmap et le budget sont définis.
–  Les options de transformation sont évaluées.
–  Les options entreprise sont évaluées.
–  La documentation nécessaire aux mises en œuvre est à disposition.

Prepare

3

4

5

– � Ébauche de la solution S/4HANA spécifique au client basée 
sur les constats faits lors de la planification.

Explore

–  Test et validation de la solution S/4HANA pour l’entreprise.
–  Cut-over et hypercare.

Deploy

–  Mise en œuvre de la solution S/4HANA conforme à la phase Explore
–  Préparation pour l’exploitation productive.

Realize

6 –  Exploitation inhouse, as-a-service ou comme modèle hybride.
–  Perfectionnement et gestion des changements.

Run
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 Packs Lean Conversion et options

Packs de base
S M L

350’000.–
(cycle de 6 mois)

1’000’000.–
(cycle de 9 mois)

490’000.–
(cycle de 9 mois)

1’340’000.–
(cycle de 12 mois)

790’000.–
(cycle de 12 mois)

1’830’000.–
(cycle de 15 mois)

Brownfield Conversion
Idéal pour les clients qui souhaitent convertir leurs 
systèmes ECC par voie technique. Les processus en  
place sont passés tels quels sur S/4HANA.

Transfert de données sélectif 
Idéal pour les clients qui souhaitent convertir  
leurs systèmes ECC de façon sélective.  
(p.ex. par année / code de société).

20’000.–
(cycle de 2 à 4 semaines)

60’000.–
(cycle de 2 à 3 mois)

Prix fixe à la demande 
(cycle de 6 à 12 mois)

Prix fixe à la demande

Prix fixe à la demande 
(cycle de 2 à 3 mois)

Prix fixe à la demande 
(cycle de 2 à 4 semaines)

Le prix dépend fortement de la situation initiale et  
de l’ampleur de l’objet cible souhaité.

Offres à prix fixe selon «Discover + Prepare» possibles.

Get ready 
• Activation de Smart Business Partner
• Nouveau livre principal
• Nettoyage du code personnalisé

Options supplémentaires

Discover
Saisie des défis et des risques techniques  
de la mise en œuvre de S/4HANA et définition  
de l’ampleur du projet. 

Prepare
La roadmap, le budget du projet et les options de transfor-
mation sont définies et évaluées. Les documents relatifs aux 
décisions sont établis, avec la recommandation d’actions.

Gestion du code personnalisé
Le prix fixe dépend de la quantité des modifications

SAP BTP Cloud Integration Starter 
Sous-options supplémentaires possibles

Suspension des anciens systèmes 
Dans JiVS avec accès aux objets de l’entreprise suspendus

First Steps
• Mise à disposition d’une Sandbox SAP S/4HANA
• �Mise à disposition de l’environnement de système S/4HANA  

(solution cloud)
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Le partenariat de longue date qui unit Swisscom à SAP a certes permis 
de faire certifier 450 collaborateurs par SAP, mais aussi d’obtenir de 20 
Quality Awards SAP et d’acquérir plus de 280 clients. Ensemble, nous 
accompagnons nos clients sur la voie de la transformation S/4HANA,  
de la planification à l’exploitation en passant par l’installation, toujours 
en fonction des besoins propres au client. Plus de 40 clients satisfaits 
ont déjà fait confiance à la transformation S/4HANA de Swisscom.

Reto Hildbrand
Head SAP BU Industries
Tél. 058 221 42 92
reto.hildbrand@swisscom.com

Jörg Knaus
SAP Chief Solution Architect
Tél. 058 223 06 88
joerg.knaus@swisscom.com

Dr. Hanspeter Groth
Business Development Executive
Tél. 058 223 00 20
hanspeter.groth@swisscom.com 

Swisscom et SAP:  
un partenariat fructueux

Les solutions isolées sont désormais de l’histoire ancienne. Avec la prochaine génération ERP, 
le noyau numérique – le système S/4HANA – est complété par des solutions innovantes. 
Swisscom a développé des packs débutant adapté à de nombreux sujets.

Options d’innovation SAP

Vos interlocuteurs

Pack TOP 20 Fiori Apps
La nouvelle interaction utilisateur innovante  
et basée sur des rôles est activée par SAP Fiori  
pour 20 applications Fiori.

Pack débutant SAP BW/4HANA
Pour les sociétés qui exploitent en outre un BW SAP, 
les bases sont élaborées pour la transformation 
BW vers BW/4HANA (roadmap et informations 
budgétaires incluses).

Pack Digital Supplier Collaboration
Avec ce pack, le processus Procure To Pay devient 
numérique et les trois premiers fournisseurs sont 
intégrés (flux des justificatifs).

SAP Customer Experience Data Cloud Starter
Aménagement d’un espace de dépôt des données 
clients qui peut être présenté en audit, inscription 
au self-service avec SAP CX incluse. Les dispositions 
de protection des données, p.ex. Le RGPD, sont ainsi 
garanties.

SAP Customer Experience Commerce Starter
Première conception et mise à disposition  
d’une solution de commerce en ligne.

Pack débutant SAP Analytics Cloud (SAC)
La solution moderne Analytics SAC est intégrée pour 
permettre un BI en self-service. La base nécessaire 
à d’autres applications analytiques telles que la 
planification, les rapports de groupe ou encore les 
«Analyses prédictives» est ainsi à disposition.

SAP Customer Experience Sales Cloud Starter
Mise à disposition d’une solution d’automatisation 
simple de la force de vente pour les vendeurs et la 
gestion des clients et des approvisionnements.

Prix et détails des 
options SAP

Prendre contact 
maintenant

https://www.swisscom.ch/fr/business/enterprise/formulaires/offerte-kontakt.html#product_uri=/de/business/enterprise/angebot/sap.html
https://www.swisscom.ch/fr/business/enterprise/formulaires/offerte-kontakt.html#product_uri=/de/business/enterprise/angebot/sap.html

